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COUTS BIEN INTEGRE

CHASSE AU PROPRIETAIRE

ATOUS LES ETAGES

La recherche et le développement ? Gratuit, ou
presque. Les frais de marketing et de publicité ?
Connait pas. Appuye sur ses communautés, le
libre bouscule le modele propriétaire. En 2010,
il pourrait détenir plus de la moitié du marché
des logiciels. Par Erick Haehnsen et Eliane Kan

N 2010, LES EDITEURS QUI NAURONT
pas mcorpord du Libre dans lewr offre ne
seront plus compétityfs. » Adnsi prophé-
tisait le groupe Gartner fin 2005. Du
serveur au portable, des bases de don-
nées a la gestion de contenu sur inter-
net, le libre a pris ses quartiers 2 tous les
niveaux du systéme d'information. Et le
mouvement samplifie. Inexorablement.
Forts de leurs licences, généralement gratui-
tes, ces logiciels ouvrent leur code source afin
qu'il soit librement copié, modifié et distribué.
Fruit du travail de millions de bénévoles, ils garantis-
sent des projets de qualité dans le respect des normes
et standards. Et, surtout, 'Interopérabilité. Dot la
formidable pérennité des solutions, a I'instar d’Apa-
che (70 % des serveurs web dans le monde). Les
constructeurs intégrent Linux 3 leurs machines et,
hormis Microsoft, les grands &diteurs adaptent leurs
applications 4 ce systéme d’exploitation. De quoi
séduire les DSI du public. « Ils e ot assez du racket
des nouvelles versions, des hausses de tarifs du support
et des mugrations qu tmpesent les diteunrs & code fer-
mé » constate Patrick Bénichou, PDG d’'OpenWide,
société de services en logiciels libres (SSLL).

Lavis de gros temps s'affiche chez les éditeurs
propriétaires. Les plus audacieux libérent i leur tour
une partic du code scellé dans leurs boites noires.
Citons BEA, CA, IBM, Novell, Prologue Software.

Fin 2005, Sun Microsystems
a annoncé l'ouverture de la
quasi-totalité de son patri-
moine logiciel. « Quant 4
Nowell, 11 s'est rémvente
grdce au libre. Sa prochaine
suite bureautique est une
sérieuse offensive confre
Microsaf? », estime Alexan-
dre Zapolsky, PDG de la
SSLL Linagora et prési-
dent de TASSLL (Associa-
tion des sociétés de servi-
: ces en logiciels libres), qui
regroupe une cinquantaine d’entreprises francaises.
Sott 6 000 2 8 000 emplois, pour un chiffre d'affaires
global d'environ 100 millions d'euros.

Serait-ce la fin des priviléges pour les éditeurs ?
Loin s'en faut. « D Zmportants progets resteront dans
le gtvon du modéle classigue », pronostique Corinne
Brunel, directrice d'Upperto, division logiciels libres
de la SSII Devoteam. Pourtant, les responsables de
budgets supportent de plus en plus mal les bénéfices
outranciers de certains ténors du code fermé. Tel
Microsoft, qui prévoit un résultat d'exploitation
correspondant a 42,24 % de son chiftre d'affaires.
Soit 18,8 milliards de dollars ! « Une rentabidite anor-
male ! », sexclame Jean-Marie Lapeyre, directeur
technique du programme Copernic a la direction
générale des impots, qui meéne le plus gros projet de
logiciels 4 code ouvert au monde. « Avec Iz libre, mes
cotits logiciels au sens strict sont drvisés par dix. » La
raison ? La communauté du libre effectue gratuite-
ment la recherche et le développement. Et n'inves-
tit ni dans le marketing ni dans la publicité.

Chantre de l'indépendance technologique, le
mouvement trouve une stabilité commerciale et
professionnelle dans des alliances entre SSII classi-
ques et SSLL. Telle celle entre Capgemini, Bull et
Linagora. Celle de HP, Atos et IdealX. Ou encore
celle de Thales, Red Hat, ObjectWeb et Eclipse. Les
positions du libre se renforcent ainsi dans l'intégra-
tion, le conseil, l'assistance et la maintenance.
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